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本发明公开了一种融合零售商业平台及销

售方法，该平台包括商家平台、商家ERP系统、线

上商城以及结算系统；商家ERP系统配置有产品

模块，产品模块包括产品管理单元、产品代销单

元、产品可组合单元和产品植入单元，产品管理

单元用于上传商品、删除商品及编辑商品信息，

产品代销单元用于将商品设置为代销产品，产品

可组合单元用于将商品设置为可组合产品；产品

植入单元用于添加其他商家的可代销产品；商家

平台用于展示可代销产品、可组合产品展示，以

供商家选取；线上商城用于展示商家的产品、可

代销产品、可组合产品；结算系统用于根据消费

者所购买商品的属性，对商家之间进行利润结

算。本发明能够实现产品在商家之间进行代销、

组合零售以及推广。
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1.一种融合零售商业平台，其特征是，包括商家平台、商家ERP系统、线上商城以及结算

系统；

所述商家ERP系统配置有产品模块，所述产品模块包括产品管理单元、产品代销单元、

产品可组合单元和产品植入单元，所述产品管理单元用于上传商品、删除商品及编辑商品

信息，所述产品代销单元用于将对已上传的商品设置产品代销利润以使该商品转换为代销

产品，所述产品可组合单元用于对已上传的商品设置产品组合售价、代销利润和可组合商

家属性以使该商品转换为可组合产品；所述产品植入单元用于添加其他商家的可代销产

品；

所述商家平台用于从商家ERP系统读取上述可代销产品、可组合产品并予以展示，以供

商家选取；

所述线上商城用于从商家ERP系统读取上述商家的产品、可代销产品、可组合产品并予

以展示，以供消费者购买；

所述结算系统用于根据消费者所购买商品的属性，对商家之间进行利润结算。

2.如权利要求1所述的融合零售商业平台，其特征是，所述商家ERP系统还配置有电子

券模块，所述电子券模块包括电子券编辑单元、电子券推广单元、电子券组合单元以及电子

券植入单元，所述电子券编辑单元用于生成电子券；所述电子券推广单元用于对电子券设

置推广佣金以使该电子券转换为可推广电子券；所述电子券组合单元用于对电子券设置电

子券组合售价、推广佣金和可组合商家属性成以使该电子券转换为可组合电子券；所述电

子券植入单元用于添加其他商家的可推广电子券；

所述商家平台从商家ERP系统读取上述可推广电子券、可组合电子券并予以展示，以供

商家选取；

所述线上商城从商家ERP系统读取上述商家的电子券、可推广电子券、可组合电子券并

予以展示，以供消费者领取和使用；

所述结算系统根据消费者所使用电子券的属性，对商家之间进行利润结算。

3.如权利要求2所述的融合零售商业平台，其特征是，所述产品模块还包括产品组合单

元，所述产品组合单元用于添加本商家的产品和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合套餐，以及添加线上商城的营销活动和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合营销活动。

4.如权利要求3所述的融合零售商业平台，其特征是，所述商家ERP系统还配置有广告

模块，所述广告模块包括广告信息管理单元、广告信息推广单元和广告植入单元，所述广告

信息管理单元用于上传和编辑广告信息，所述广告信息推广单元用于对广告信息设置推广

金额、选择推广渠道和设置可推广商家属性以使该广告信息转换为可推广广告信息，所述

广告植入单元用于添加其他商家的可推广广告信息；

所述商家平台从商家ERP系统读取上述可推广广告信息并予以展示，以供商家选取；

所述线上商城从商家ERP系统读取上述商家的广告信息、可推广广告信息并予以展示，

以供消费者点击；

所述结算系统用于根据消费者所点击广告信息的属性，对商家之间进行利润结算。

5.一种融合零售商业销售方法，其特征是，包括：

商家通过产品管理单元上传商品、删除商品及编辑商品信息；
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商家通过产品代销单元对已上传的商品设置产品代销利润以使该商品转换为代销产

品，通过产品可组合单元对已上传的商品设置产品组合售价、代销利润和可组合商家属性

以使该商品转换为可组合产品；

商家平台从商家ERP系统读取上述可代销产品、可组合产品并予以展示，以供商家选

取；

商家通过产品植入单元从商家平台添加其他商家的可代销产品；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的产品、可代销产品、可组合产品并予以展示，

以供消费者购买；

结算系统根据消费者所购买商品的属性，对商家之间进行利润结算。

6.如权利要求5所述的融合零售商业销售方法，其特征是，还包括：

商家通过电子券编辑单元生成电子券；

商家通过电子券推广单元对电子券设置推广佣金以使该电子券转换为可推广电子券，

通过电子券组合单元对电子券设置电子券组合售价、推广佣金和可组合商家属性成以使该

电子券转换为可组合电子券；

所述商家平台从商家ERP系统读取上述可推广电子券、可组合电子券并予以展示，以供

商家选取；

商家通过电子券植入单元添加其他商家的可推广电子券；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的电子券、可推广电子券、可组合电子券并予以

展示，以供消费者领取和使用；

结算系统根据消费者所使用电子券的属性，对商家之间进行利润结算。

7.如权利要求6所述的融合零售商业销售方法，其特征是，还包括：

商家通过产品组合单元添加本商家的产品和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合套餐，以及添加线上商城的营销活动和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合营销活动。

8.如权利要求7所述的融合零售商业销售方法，其特征是，还包括：

商家通过广告信息管理单元上传和编辑广告信息；

商家通过广告信息推广单元对广告信息设置推广金额、选择推广渠道和设置可推广商

家属性以使该广告信息转换为可推广广告信息；

商家平台从商家ERP系统读取上述可推广广告信息并予以展示，以供商家选取；

商家通过广告植入单元添加其他商家的可推广广告信息；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的广告信息、可推广广告信息并予以展示，以供

消费者点击；

结算系统根据消费者所点击广告信息的属性，对商家之间进行利润结算。
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一种融合零售商业平台及销售方法

技术领域

[0001] 本发明涉及电子商务领域，特别地，涉及一种融合零售商业平台及销售方法。

背景技术

[0002] 随着经营成本不断上涨、市场竞争等诸多因素，实体商家面临着前所未有的挑战，

通过跨界融合、线上线下融合获得多元化的经营效益、获取更多的销售渠道，才能有效使实

体商家走出困境。但目前市面上商家入驻的平台具有以下缺点：1、仅局限于商家自营品类

的经营，商家仅限于自营品类收益，收益单一，2、商家不能通过其他商家实现跨界推广、跨

界零售、建立商家渠道的销售网络；3、不能实现多个不同商家间的产品组合零售、跨界经营

等。

发明内容

[0003] 有鉴于此，本发明的第一个目的是提供一种融合零售商业平台，能够实现产品在

商家之间进行代销和组合零售。

[0004] 为了实现上述目的，本发明的技术方案是：

一种融合零售商业平台，包括商家平台、商家ERP系统、线上商城以及结算系统；

所述商家ERP系统配置有产品模块，所述产品模块包括产品管理单元、产品代销单元、

产品可组合单元和产品植入单元，所述产品管理单元用于上传商品、删除商品及编辑商品

信息，所述产品代销单元用于将对已上传的商品设置产品代销利润以使该商品转换为代销

产品，所述产品可组合单元用于对已上传的商品设置产品组合售价、代销利润和可组合商

家属性以使该商品转换为可组合产品；所述产品植入单元用于添加其他商家的可代销产

品；

所述商家平台用于从商家ERP系统读取上述可代销产品、可组合产品并予以展示，以供

商家选取；

所述线上商城用于从商家ERP系统读取上述商家的产品、可代销产品、可组合产品并予

以展示，以供消费者购买；

所述结算系统用于根据消费者所购买商品的属性，对商家之间进行利润结算。

[0005] 优选地，所述商家ERP系统还配置有电子券模块，所述电子券模块包括电子券编辑

单元、电子券推广单元、电子券组合单元以及电子券植入单元，所述电子券编辑单元用于生

成电子券；所述电子券推广单元用于对电子券设置推广佣金以使该电子券转换为可推广电

子券；所述电子券组合单元用于对电子券设置电子券组合售价、推广佣金和可组合商家属

性成以使该电子券转换为可组合电子券；所述电子券植入单元用于添加其他商家的可推广

电子券；

所述商家平台从商家ERP系统读取上述可推广电子券、可组合电子券并予以展示，以供

商家选取；

所述线上商城从商家ERP系统读取上述商家的电子券、可推广电子券、可组合电子券并
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予以展示，以供消费者领取和使用；

所述结算系统根据消费者所使用电子券的属性，对商家之间进行利润结算。

[0006] 优选地，所述产品模块还包括产品组合单元，所述产品组合单元用于添加本商家

的产品和其他商家的可组合产品、可组合电子券以构成组合套餐，以及添加线上商城的营

销活动和其他商家的可组合产品、可组合电子券以构成组合营销活动。

[0007] 优选地，所述商家ERP系统还配置有广告模块，所述广告模块包括广告信息管理单

元、广告信息推广单元和广告植入单元，所述广告信息管理单元用于上传和编辑广告信息，

所述广告信息推广单元用于对广告信息设置推广金额、选择推广渠道和设置可推广商家属

性以使该广告信息转换为可推广广告信息，所述广告植入单元用于添加其他商家的可推广

广告信息；

所述商家平台从商家ERP系统读取上述可推广广告信息并予以展示，以供商家选取；

所述线上商城从商家ERP系统读取上述商家的广告信息、可推广广告信息并予以展示，

以供消费者点击；

所述结算系统用于根据消费者所点击广告信息的属性，对商家之间进行利润结算。

[0008] 本发明的第二个目的是提供一种融合零售商业销售方法，能够实现产品在商家之

间进行代销和组合零售。

[0009] 为了实现上述目的，本发明的技术方案是：

一种融合零售商业销售方法，包括：

商家通过产品管理单元上传商品、删除商品及编辑商品信息；

商家通过产品代销单元对已上传的商品设置产品代销利润以使该商品转换为代销产

品，通过产品可组合单元对已上传的商品设置产品组合售价、代销利润和可组合商家属性

以使该商品转换为可组合产品；

商家平台从商家ERP系统读取上述可代销产品、可组合产品并予以展示，以供商家选

取；

商家通过产品植入单元从商家平台添加其他商家的可代销产品；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的产品、可代销产品、可组合产品并予以展示，

以供消费者购买；

结算系统根据消费者所购买商品的属性，对商家之间进行利润结算。

[0010] 优选地，上述方法还包括：

商家通过电子券编辑单元生成电子券；

商家通过电子券推广单元对电子券设置推广佣金以使该电子券转换为可推广电子券，

通过电子券组合单元对电子券设置电子券组合售价、推广佣金和可组合商家属性成以使该

电子券转换为可组合电子券；

所述商家平台从商家ERP系统读取上述可推广电子券、可组合电子券并予以展示，以供

商家选取；

商家通过电子券植入单元添加其他商家的可推广电子券；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的电子券、可推广电子券、可组合电子券并予以

展示，以供消费者领取和使用；

结算系统根据消费者所使用电子券的属性，对商家之间进行利润结算。
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[0011] 优选地，上述方法还包括：

商家通过产品组合单元添加本商家的产品和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合套餐，以及添加线上商城的营销活动和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合营销活动。

[0012] 优选地，上述方法还包括：

商家通过广告信息管理单元上传和编辑广告信息；

商家通过广告信息推广单元对广告信息设置推广金额、选择推广渠道和设置可推广商

家属性以使该广告信息转换为可推广广告信息；

商家平台从商家ERP系统读取上述可推广广告信息并予以展示，以供商家选取；

商家通过广告植入单元添加其他商家的可推广广告信息；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的广告信息、可推广广告信息并予以展示，以供

消费者点击；

结算系统根据消费者所点击广告信息的属性，对商家之间进行利润结算。

[0013] 本发明技术效果主要体现在以下方面：

1、商家不仅可经营自己的产品，还可代销其他商家的产品，使得利益来源更加地多元

化；

2、商家可通过其他商家实现跨界推广，包括电子券的使用和广告信息的发布，均不再

局限于商家本身；

3、商家之间可以将各自产品进行相互组合，构成相应的套餐产品，供消费者购买。

附图说明

[0014] 图1为实施例中融合零售商业平台的架构图。

具体实施方式

[0015] 以下结合附图，对本发明的具体实施方式作进一步详述，以使本发明技术方案更

易于理解和掌握。

[0016] 实施例一、

参照图1，本实施例提供了一种融合零售商业平台，包括商家平台、商家ERP系统、线上

商城以及结算系统。其中线上商城与目前市面上的电子购物商城整体并无区别，主要是用

于展示商家的产品，供消费者浏览和购买。

[0017] 商家ERP系统配置有产品模块、电子券模块和广告模块。

[0018] 产品模块包括产品管理单元、产品代销单元、产品可组合单元、产品植入单元以及

产品组合单元。

[0019] 其中，产品管理单元用于上传商品、删除商品及编辑商品信息；编辑完成的商品，

可以发布至上述的线上商家，供消费者浏览购买。

[0020] 产品代销单元用于对已上传的商品设置产品代销利润以使该商品转换为代销产

品。

[0021] 产品可组合单元用于对已上传的商品设置产品组合售价、代销利润和可组合商家

属性以使该商品转换为可组合产品，这里的可组合商家属性，是指其他商家的类型，该类型
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根据行业划分，例如一款小米智能手环产品，可搭配一些手机、液晶电视、电脑等IT产品进

行销售，进而可代销该产品的商家属性也需要属于相关行业。

[0022] 电子券模块包括电子券编辑单元、电子券推广单元、电子券组合单元以及电子券

植入单元。其中，电子券编辑单元用于生成电子券；电子券推广单元用于对电子券设置推广

佣金以使该电子券转换为可推广电子券；电子券组合单元用于对电子券设置电子券组合售

价、推广佣金和可组合商家属性成以使该电子券转换为可组合电子券。

[0023] 广告模块包括广告信息管理单元、广告信息推广单元和广告植入单元，广告信息

管理单元用于上传和编辑广告信息，广告信息推广单元用于对广告信息设置推广金额、选

择推广渠道和设置可推广商家属性以使该广告信息转换为可推广广告信息，广告植入单元

用于添加其他商家的可推广广告信息。

[0024] 商家平台用于从商家ERP系统读取上述可代销产品、可组合产品、可推广电子券、

可组合电子券以及可推广广告信息并予以展示，以供商家选取。即：A商家可在商家平台中

浏览B商家的上述信息，并根据自身的需求选取合适的项目以添加到自身的产品信息类目

中。具体地：1、商家在商家平台选取合适的可代销产品，通过上述的产品植入单元将所选取

的可代销产品添加为自身的产品，并发布至线上商城；2、商家通过产品组合单元添加本商

家的产品和其他商家的可组合产品、可组合电子券以构成组合套餐，以及添加线上商城的

营销活动和其他商家的可组合产品、可组合电子券以构成组合营销活动。这里的营销活动，

可以是类似于天猫双11、聚划算等促销活动，也可以是其它类型的促销活动，此类促销活动

一般是由平台方发起，然后商家参与其中，并将电子券和产品融合到该营销活动中以实现

销量增长的目的；3、商家通过电子券植入单元添加其他商家的可推广电子券为自身的电子

券，并发布至线上商城；4、商家通过广告植入单元添加其他商家的可推广广告信息为自身

的广告信息，并发布至线上商城。

[0025] 线上商城用于从商家ERP系统读取上述商家的产品、可代销产品、可组合产品、电

子券、可推广电子券、可组合电子券、广告信息以及可推广广告信息并予以展示，以供消费

者购买、使用和点击。

[0026] 结算系统用于根据消费者所购买商品的属性、所使用电子券的属性以及所点击广

告信息的属性，对商家之间进行利润结算。具体地，消费者通过A商家线上商城点击B商家可

代销产品、可推广产品的链接购买产品，其中所的产生消费金额，A商家获得B商家相应的代

销利润金额、推广金额，其余为B商家获得。另外，消费者通过A商家线上商城购买上述的组

合套餐，A商家和其他商家分别获得组合售价金额；顾客通过A商家线上商城满足组合营销

活动获得其他商家的可组合产品、可组合电子券，其他商家获得A商家相应的组合售价金

额。另外，消费者通过A商家线上商城浏览其他商家可推广广告信息，A商家获得其他商家相

应的推广金额。

[0027] 实施例二、

本实施例提供了一种融合零售商业销售方法，基于实施例一中的融合零售商业平台实

现，该方法包括：

商家通过产品管理单元上传商品、删除商品及编辑商品信息；

商家通过产品代销单元对已上传的商品设置产品代销利润以使该商品转换为代销产

品，通过产品可组合单元对已上传的商品设置产品组合售价、代销利润和可组合商家属性
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以使该商品转换为可组合产品；

商家平台从商家ERP系统读取上述可代销产品、可组合产品并予以展示，以供商家选

取；

商家通过产品植入单元从商家平台添加其他商家的可代销产品；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的产品、可代销产品、可组合产品并予以展示，

以供消费者购买；

结算系统根据消费者所购买商品的属性，对商家之间进行利润结算。

[0028] 进一步地，上述方法还包括：

商家通过电子券编辑单元生成电子券；

商家通过电子券推广单元对电子券设置推广佣金以使该电子券转换为可推广电子券，

通过电子券组合单元对电子券设置电子券组合售价、推广佣金和可组合商家属性成以使该

电子券转换为可组合电子券；

商家平台从商家ERP系统读取上述可推广电子券、可组合电子券并予以展示，以供商家

选取；

商家通过电子券植入单元添加其他商家的可推广电子券；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的电子券、可推广电子券、可组合电子券并予以

展示，以供消费者领取和使用；

结算系统根据消费者所使用电子券的属性，对商家之间进行利润结算。

[0029] 进一步地，上述方法还包括：

商家通过产品组合单元添加本商家的产品和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合套餐，以及添加线上商城的营销活动和其他商家的可组合产品、可组合电子券以

构成组合营销活动。

[0030] 进一步地，上述方法还包括：

商家通过广告信息管理单元上传和编辑广告信息；

商家通过广告信息推广单元对广告信息设置推广金额、选择推广渠道和设置可推广商

家属性以使该广告信息转换为可推广广告信息；

商家平台从商家ERP系统读取上述可推广广告信息并予以展示，以供商家选取；

商家通过广告植入单元添加其他商家的可推广广告信息；

线上商城从商家ERP系统读取上述商家的广告信息、可推广广告信息并予以展示，以供

消费者点击；

结算系统根据消费者所点击广告信息的属性，对商家之间进行利润结算。

[0031] 当然，以上只是本发明的典型实例，除此之外，本发明还可以有其它多种具体实施

方式，凡采用等同替换或等效变换形成的技术方案，均落在本发明要求保护的范围之内。
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